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CONCISE MEDIA PROFILE
GermanyContact Russia has been published for five years already. This publication 
introduces German companies, German industrial locations as well as the country's 
business environment to a broad Russian target group. As a supplement of the 
Russian weekly "EXPERT" and via associations involved, GermanyContact Russia is 
distributed throughout Russia by direct mailings to companies, to most important 
organizations and to political bodies in the regions.

TARGET GROUP
Executive staff of Russian companies as well as decision-makers of Russian authori-
ties and central and regional ministries. 

COOPERATION
Numerous business associations in Russia and in Germany, among them:
� AHK – German-Russian Chamber of Commerce Abroad
� GIZ – Capacity Building International, Germany
� RF CCI – Russian Chamber of Commerce and Industry
� Germania-Online.ru (Webportal of the German Embassy in Moscow)
� OWC - Foreign Trade Publishing House

cooperate with GermanyContact Russia by supplying information, by distributing 
GermanyContact at their various events and by recommending the publication to 
their members. Media partnerships with the organizers of trade fairs and symposia 
provide an ideal mix of market presence.

LANGUAGE       Editorial content of GermanyContact Russia in Russian
 language. Advertisements in English possible as well.

DISTRIBUTION PARTNER 
Business magazine "EXPERT" 

ATTENTION
The publication series GermanyContact comprises also magazines on China and 
India.  Please ask for further information by e-mail: anzeigen@owc.de.
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Circulation / Distribution

Frequency   
GermanyContact Russia is published four times a year in Russian language.

Circulation
Print run consists of 40,000 copies per issue. Additionally each issue is sent as 
e-paper to approx. 6,000 addressees in Russia.

Distribution
�  30,000 copies as supplement of the Russian business magazine  "EXPERT" 

(for detailed information pls observe this page's right hand column)
�  10,000 copies via the distribution channels of OWC–Publishing House in 

Russia, e.g.
•  Shipment to 4,000 alumni in Russia by the German organization 

"GIZ" (by eMail)
•  Distribution at trade fairs in Russia with exhibitors from Germany
•  Presence at important business events in Russia
•  Shipment to important multipliers like Chamber of Commerce Abroad 

in Moscow, representation offices of German States,  the German 
Embassy in Moscow, representation offices of German companies, 
and German-Russian business centres

Readership
The target group of "EXPERT" comprises owners and executive staff of small 
and medium-sized companies in Russia, representatives of political and 
scientific circles,  as well as managers and experts who are working in indus-
trial sectors in Russia that are characterised by high rates of investments.

The major part of the  print run of GermanyContact Russia is distributed by 
the leading Russian business magazine "EXPERT".

"EXPERT" is the most widely read weekly in Russia and is recognised as market 
leader in the business and financial press segment. "EXPERT" offers a wide 
variety of background information and well investigated material about pros-
pering Russian markets and companies. Circulation and distribution of the 
business magazine "EXPERT" is certified by the National Circulation Service. 
(The NCS is a non-governmental, non-profit organization, that has monitored 
the distribution of products of the press  since 1998.)
"GermanyContact Russia" has been published for 6 years already.

Structure of Readership 
21.30 % Industrial sector 9.50 %  Trade
14.70 % Ministries  9.10 %  Science sector/ Eduction
13.10 % Financing sector 4.30 %  Marketing/Advertising industry
11.90 % IT/ Telecommunication 16.10 % readers from other industries
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"Messe Frankfurt RUS has been a reader of your publications for 
many years. It goes without saying that analytic and up-to-date 
information are of great importance in the trade fair business. With 
regard to these standards we have confidence in the business 
magazine GermanyContact Russia."

Eugen Alles, Managing Director, Messe Frankfurt RUS OOO
    



Moreover, each issue provides information on: Investment location – comparison of locations | Human Resource Management/Further Education | Business Law | 
Financing | Taxes | Logistics | Companies and Cooperations | Trade Fairs and Exhibitions | SME as Global Player | Becoming global market leader

Attention: There might be changes of deadlines and editorial focus due to occuring circumstances (e.g. official visits, trade fairs etc). Pls ask for the up-to-date Media 
Profile: anzeigen@owc.de.

Deadlines / Editorial Focus 20124
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Issue Advertising Print Material Date of                                                                                                                                         Industrial Focus    
 Deadline Deadline  Publication                                                         

1/2012 March 9, 2012 March 16, 2012 April 2, 2012   
March   

2/2012 May 25, 2012 June 1, 2012  June 18, 2012
June
         
3/2012 Aug 31, 2012 Sept 7, 2012  Sept 24, 2012  
September
 
4/2012 Nov 9, 2012 Nov 16, 2012  Dec 3, 2012  
December

Editorial Focus   

>  Annual meeting of the German-Russian 
Chamber of Industry and Commerce

>   Year of Germany in Russia
>  German companies at the Transrussia
>  SPIEF Saint Petersburg
>  Cooperation in the area of energy efficiency
>  Municipal cooperations
>   Investment forum Sochi
>  Regional cooperation: Bavaria
>  Germany year in Russia
>  Regional cooperation: Eastern Germany 
 as economic and investment location
>  Tourism destination Germany
>  Directory GermanyContacter Russia 2012/201

AustriaContact Russia
1/2012 May 18, 2012 May 25, 2012 June 11, 2012
2/2012 Sept 28, 2012 Oct 5, 2012 Oct 22, 2012

SwissContact Russia

1/2012 May 4, 2012 May 11, 2012 May 28, 2012

>  Transport and logistics
>  Machine and plant construction

>  Oil and gas industry
>  Automotive industry

>  Agriculture
>  Energy efficiency

>   Medical technology
>   Transport and logistics

Swiss



Advertising Rates 20125

Ad Size Advertising Formats in mm                     Advertising Rates in Euro  

 Width Height  Black/White        + 1 Additional Colour           Full Colour
      

Cover Pages  200 280      —            —       5,900

1/1 Page  175 265   3,950    4,700    5,400

2/1 Page 395 265   6,900     8,500    9,800  

2/3 Page horizontal 175 175      
2/3 Page vertical 115 265   2,750    3,200    3,650

1/2 Page horizontal 175 130      
1/2 Page vertical 85 265   2,100    2,500    2,800 

1/2 Page 2 columns 115 195

1/3 Page horizontal 175 85      
1/3 Page vertical 55 265   1,500    1,750    1,950
1/3 Page 2 columns 115 130

1/4 Page horizontal 175 65      
1/4 Page vertical 85 130   1,200   1,400    1,600
1/4 Page 2 columns 115 90

1/6 Page horizontal 175 42      
1/6 Page vertical 55 130   900   1.050    1,200
1/6 Page 2 columns 115 65

1/8 Page horizontal 175 30      
1/8 Page 1 column 55 85   700   800    900
1/8 Page 2 columns 115 42

All prices in Euro (plus legal VAT), Price List No 6, valid from December 1, 2011.
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These discounts are granted for advertising 
orders that are placed parallel within a period of 
twelve months.

Advertising orders in combination with ads in the 
publications of OWC  – Verlag fuer Aussenwirtschaft 
GmbH are subject to volume and frequency dis-
counts formula applied there. We are ready to pro-
vide an attractive combination offer.

Terms of Payment
Payable net within 10 days after receiving of 
invoice and specimen copy.  

Discounts by Frequency            
as of 2 Ads :   3 % discount
as of 3 Ads:   5 % discount
as of 4 Ads : 10 % discount
as of 6 Ads : 15 % discount

Company's Portrait
Layouted PR text, 
full colour, with photos/charts

1/1 Page       € 3,950
2/1 Page       € 5,900
1/2 Page       € 2,100



Company's Portrait6

The »Company's Portrait« is a layouted text, the 
editorial responsibility of which belongs to the 
company/client itself. Rates include layout work 
according to the pattern below. The »Company's 
Portrait« presents facts, fi gures, and substantial 
information on the copany, its services etc. Illust-
rated with photos it provides a useful addition to 
advertisements.

ф
/
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Murexin – европейский лидер
в производстве сухих смесей теперь и в России

Предприятие, входящие в состав 
австрийской компании Murexin 
AG, начало свой официальный 
путь на российском рынке в кон-
це 2006 года и за столь краткий 
срок сумело успешно выйти на 
рынок со своей продукцией и 
программой продаж.

Город Дубна, 100 км на север от 
Москвы, стал столицей MUREXIN 
в России. Присутствие в городе 
Дубна с быстрорастущей научно-
исследовательской сферой, кото-
рый можно смело назвать центром 
российской фундаментальной науки 
и исследовательских технологий, 
как нельзя лучше подчеркивает 
стремление MUREXIN  к инноваци-
онным подходам и высокотехноло-
гичным строительным системам.

Предложение MUREXIN на 2010 год
Компания MUREXIN предлагает в 2010 году своим клиентам пять основных 
групп продуктов: энергосберегающие системы, плиточные системы, обще-
строительные материалы, клеевые материалы, краски. Нами предлагаются 
две системы теплоизоляции фасадов MUREXIN ACTIVE LIVING и MUREXIN 
ACTIVE MINERAL, специально разработанные для российских условий экс-
плуатации. Принципиальным различием систем является вид используемого 
в них теплоизоляционного материала.

Плиточные системы MUREXIN
 «Для каждой области применения свое решение!» - таков девиз MUREXIN. 
Наша компания предлагает оптимальные, точно подобранные системные ре-
шения для проведения любых видов плиточных работ, включающих подго-
товку основания, укладку плитки, затирку швов и последующий уход.

Общестроительные материалы MUREXIN
Гамма общестроительных материалов MUREXIN очень обширна. 

Клеевые материалы MUREXIN
К числу наиболее популярных на российском рынке относятся клеевые си-
стемы для различных видов напольных покрытий (паркета, линолеума, ков-
ролина и т.д.).

Краски MUREXIN
MUREXIN предлагает широкий спектр красочных составов и систем раз-
личного назначения в зависимости от специфических потребностей наших 
клиентов.

ООО «Мурексин», Россия, 141980, Московская обл., г.Дубна, ул. Универси-
тетская, д.11,  Тел.: +7/496/212-87-04, 212-87-47; Факс: +7/496/212-86-43
Офис в Москве: Россия, 127411, г. Москва, Дмитровское шоссе, д. 157.
Тел.: +7/495/665 63 69, www.murexin.com

Австрийское качество - 
теперь и в России

S T R U C T U R E  O F  S C R I P T
Headline

Subheadings
Original Text

Company's Address
Captions

T E X T  V O L U M E
2/1 Page: 5,000 characters
1/1 Page: 2,500 characters

(including spaces)

I M A G E  D A T A
TIFF,  EPS, JPG

300 dpi
CMYK Colour Palette

R A T E S
2/1 Page: 5,900 EUR
1/1 Page: 3,950 EUR
1/2 Page: 2,100 EUR

(Discounts are not granted. Rates include print layout. Plus legal VAT.)

Ганновер: оптимальное для 
предпринимательства месторасположение 
с германо-российским ноу-хау 
Ганновер лидирует в общегерманс-
ком соревновании в области разме-
щения предприятий с позиции пред-
принимателей. Благодаря отличным 
экономическим рамочным услови-
ям, а также интенсивной поддержке 
предприятий столица на Лайне 
выглядит убедительно в рейтинге 
месторасположения, составленном 
консалтинговой компанией Ernst & 
Young, и занимает второе место по 
популярности среди 29 исследован-
ных германских регионов. Имеется 
достаточно оснований для того, что-
бы предприниматели при выборе 
будущего места размещения, отдали 
предпочтение Ганноверу. Наряду с 
превосходными условиями местона-
хождения компания hannoverimpuls 
(организация развития и подде-
ржки бизнеса региона Ганновер) 
предлагает обширную поддержку 
при выходе на немецкоязычный 
рынок. В рамках конкурса «Plug & 
Work» дается возможность получить 
право бесплатной годовой аренды 
офисных и рабочих помещений, 
обучения, а помощь интенсивно-
го развития связей. Кроме того 
организаторы развития экономики 
Ганновера совместно с Германо-рос-
сийским центром трансфера техно-
логий (DRZT) предлагают в масшта-
бах Германии не имеющую аналогов 
поддержку, специально адаптиро-
ванную к потребностям российских 
предпринимателей. Основанный 
в рамках CeBIT в 2006 г. Business 
Development Project DRZT направлен 
на создание и развитие долгосроч-
ного партнерства обеих стран. Для 
предприятий оно является 
контактным звеном с ведомства-

ми, обществами и предприятиями 
общего рынка, а также предлагает 
обширные услуги на всех этапах 
коммерческой деятельности. DRZT 
предоставляет консультации по мар-
кетингу и сбыту, оказывает подде-
ржку в решении кадровых вопро-
сов, предоставляет консультантов 
по правовым вопросам и вопросам 
налогообложения, предоставляет 
офисные и жилые помещения, при 
необходимости делится требуемыми 
«Soft-Skills» (навыки межличностно-
го общения) во избежание неудач в 
повседневном совместном герма-
но-российском сотрудничестве. 
Конкретную поддержку в марке-
тинговой и торговой деятельности 
hannoverimpuls оказывает при 
помощи GeMS, German Marketing 
& Sales Solutions (решения по 
маркетингу и продажам в Герма-
нии), а также ProMAP, Product Market 
Analysis. 
Благодаря ProMAP становится 
возможным уже перед выходом 
на рынок осуществить подробный 
анализ предложения и спроса на 
собственную продукцию. Предпри-
ятия могут получить обоснован-
ную картину существующих здесь 
рыночных отношений и проверить 
свою бизнес-модель на наличие 
сильных и слабых сторон. GEMS в 
свою очередь, специально нацелен 
на оптимизацию мероприятий по 
маркетингу и сбыту и интересен 
этим особенно для иностранных 
предприятий. По желанию заказ-
чика опытные эксперты по сбыту, 
имеющие знания в области герма-
но-российского межкультурного 
общения, берут на себя работу по 

управлению продажами и маркетин-
гу. Это предложение стало для не-
скольких иностранных предприятий 
решающей причиной обосноваться 
в Ганновере.
Компания hannoverimpuls и центр 
DRZT с их обширным спектром услуг 
взяли на себя на всей территории 
Германии первенство в развитии 
германо-российских экономичес-
ких отношений. В результате обе 
стороны извлекают из этого пользу. 
Регион Ганновера выигрывает 
от ноу-хау сильных предприятий 
России, обеспечивая себе экономи-
ческий рост, а российские предпри-
ятия, находясь в сердце Германии, 
могут реализовать свои цели по 
росту продаж в Европе.

Дополнительная информация:

Интернет:
www.hannoverimpuls.com/_ru/relocation.php 
E-Mail: 
Peter.Eisenschmidt@hannoverimpuls.de

Портрет компании

В визире Ваше новое месторасположе-
ние: Ганновер предлагает оптимальные 
условия для успешного предпринима-
тельства.
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1/2 Page vertical
85 x 265 mm

2/3 Page vertical
115 x 265 mm

2/3 Page horizontal
175 x 175 mm

1/3 Page vertical
55 x 265 mm

1/1 Page 175 x 265 mm
Bleed 200 x 280 mm

1/6 Page horizontal
175 x 42 mm

1/6 Page 2 columns
115 x 65 mm

Technical 
Information
Paper Size (W x H): 
200 mm x 290 mm 
 
Print Space (W x H): 
175 mm  x 265 mm 

Bleed:
Paper size plus  
3 mm reserve for 
each cutting edge

Colour Ads: 
Colour Palette of  
Euroscale

2/1 Page 370 x 265 mm 
Page Bleed 400 x 280 mm

1/2 Page 2 columns
115 x 195 mm

1/2 Page horizontal
175 x 130 mm

1/4 Page horizontal
175 x 65 mm

1/4 Page 2 columns
115 x 90 mm

1/3 Page horizontal
175 x 85 mm

1/3 Page 2 columns
115 x 130 mm

1/4 Page vertical
85 x 130 mm

1/8 Page horizontal
175 x 30 mm

1/8 Page 1 column
55 x 85 mm

1/8 Page 2columns
115 x 42 mm

1/6 Page vertical
55 x 130 mm
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OST WEST
CONTACT
Das Wirtschaftsmagazin für Ost-West-Kooperation

Geschäftsreisen

Fly East

�          Kasachstan  100 Fragen und Antworten
� Tschechien  Doppelter Wiegeschritt
� Turkmenistan  Große Pläne am Kaspischen Meer
� Kaukasus  Zwischen Piste und Strand

INDIENCONTACT
D A S  W I R T S C H A F T S M A G A Z I N  F Ü R  I H R E N  G E S C H Ä F T S E R F O L G  I N  I N D I E N

Februar 2011  •  9,00 €  •  www.owc.de

»Grüne« Gebäude  
Energieeffizientes Bauen hat Zukunft    

Kooperationen. Im Joint Venture den Solarmarkt erobern

Unternehmensporträt. Der »grüne Elefant« – Biogas als Alternative

Wirtschaftsrecht. Spagat zwischen Transfer- und Importpreis

1
2011

                Ausgabe 38-2011 . 20. September . www.owc.de

OST WEST
CONTACT

Mit freundlicher Unterstützung

S
Wirtschaftsinformationsdienst der Zeitschrift OST-WEST-CONTACT zur Russischen Föderation

Börse

Inhalt
Wirtschaft 1
Firmen und Kooperationen 4
Branchennachrichten 6
Die Deutsch-Russische AHK 
informiert  8
Personal 9
Müllverwertung wird zum großen 
Geschäft 10
Mehr als Petrochemie 12
Regionennachrichten 13
Veranstaltungskalender, Kultur,
Wissenswertes 14

1 US-Dollar            30,5328 Rubel
1 Euro            42,2482 Rubel

Merkel und Sarkozy
befl ügeln Kurse

MOSKAU, 15. September. Der russische 
Aktienmarkt hat am 15. September mit 
spürbaren Gewinnen geschlossen. Nach 
einem munteren Geschäft endete der RTS-
Index des Computerhandels in Moskau 
2,10 Prozent im Plus bei 1603,39 Punkten. 
Die Erklärung von Bundeskanzlerin Angela 
Merkel und dem französischen Präsiden-
ten Nicolas Sarkozy, wonach Griechenland 
in der Euro-Zone bleiben soll, hätten die 
Kurse beflügelt.                             

dpa-AFX

+++ kurz notiert  +++ kurz notiert +++ kurz notiert +++ kurz notiert +++

(Lesen Sie weiter auf Seite 3)

Reserven leicht rückläufi g

MOSKAU, 15. September. Russlands Gold- 
und Devisenreserven sind in der Woche 
vom 2. bis 9. September um 0,8 Prozent-
punkte beziehungsweise um 4,6 Milliarden 
US-Dollar auf 538,8 Milliarden zurückge-
gangen, erklärte die russische Zentralbank 
Mitte September in Moskau.

Kleineres Defi zit

MOSKAU, 12. September. Eine aktuelle Pro-
gnose sieht die russischen Haushaltseinnah-
men 2012 bei rund 287,1 Milliarden Euro und 
die Ausgaben bei 298 Milliarden Euro. Das 
entspricht einem Haushaltsdefizit von 1,5 
Prozent des BIP. Das Etatdefizit 2011 wird 
etwa bei 3,6 Prozent des BIP liegen.

MOSKAU, 14. September. Russland und 
Großbritannien kommen sich näher. Bei 
dem Besuch des britischen Premiermi-
nisters David Cameron in Moskau ver-
gangene Woche vereinbarten beide Sei-
ten, dass auch das Vereinigte Königreich 
trotz der zuletzt eingetrübten politischen 
Beziehungen beim russischen Modernisie-
rungsprozess als Partner teilhaben wird. 
Ein Kooperationsabkommen, das Came-
ron und der russische Präsident Dmitrij 
Medwedjew unterzeichneten, hält fest, 
dass Handelsbarrieren beseitigt, Innova-
tionen gefördert, kommerzielle Unter-
nehmungen stimuliert und Rechtsstaat-
lichkeit unterstützt werden sollen. Eine 
Wirtschaftsdelegation mit Vertretern 
von 24 großen britischen Unternehmen, 
angeführt vom britischen Handelsminis-
ter Stephen Green, begleitete Cameron. 
Es wurden Geschäfte im Gesamtwert von 
215 Millionen Britischen Pfund (rund 246 
Millionen Euro) angekündigt. 

So will die Einzelhandelskette Kingfis-
her Group in den nächsten zwei bis drei 
Jahren 115 Millionen Pfund in den Auf-
bau von neun Castorama-Baumärkten 
in Russland investieren und damit das 
bestehende Netz von 17 Märkten erwei-
tern.

Die britische Hotelgruppe InterCon-
tinental Hotels Group (IHG) gab an, bis 
2020 die Zahl ihrer Hotels in Russland 
und der GUS auf 100 erhöhen zu wollen. 
Derzeit betreibt IHG elf Hotels in Russ-
land und fünf Hotels in den ehemaligen 
Sowjetrepubliken. Im November wird das 
neue Fünf-Sterne-Hotel der Gruppe mit 
203 Zimmern an der Moskauer Haupt-
straße Twerskaja eröffnet. 2014 soll das 
größte Hotel der Holiday-Inn-Kette in 
Europa in Moskau seine Pforten öffnen. 

Celtic Pharma verkündete die Grün-
dung eines neuen Pharmazieunterneh-
mens mit dem Namen Pro Bono Bio, in 
das auch internationales Kapital unter 
anderem vom russischen Technologie-
förderfonds Rusnano fließt. Pro Bono Bio 
plant den Bau einer Produktionsstätte in 
der Nähe von Moskau. 

Umwelttechnikhersteller GT Group 
hat sich spezialisiert auf die Fertigung 
von Anlagen zur Abgasemission schwe-
rer Lkw-Dieselmotoren. Er konnte von 
einem neuen Vertrag mit dem russischen 
Automobilhersteller GAZ im Wert von 50 
Millionen Pfund berichten.

Der Chef der Russischen Eisenbahn 
(RZD), Wladimir Jakunin, und Handels-
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Die russische Wirtschaft wächst in diesem Jahr voraus-
sichtlich um etwa 4 Prozent. Nicht zuletzt dank stark 
gestiegener Energieexporterlöse kann Russland seine 
Importe derzeit besonders rasch ausweiten. Nachdem 
die Lieferungen aus Deutschland nach Russland 2010 
bereits um rund 28 Prozent gewachsen sind, hat sich ihr 
Anstieg 2011 weiter beschleunigt. Zwei Jahre nach dem 
tiefen Einbruch im Krisenjahr 2009 rückt der Exportre-
kord aus dem Jahr 2008 bereits wieder in greifbare Nähe. 
Ein Vergleich mit der Tschechischen Republik zeigt, dass 
darüber hinaus noch ein hohes Wachstumspotenzial 
besteht: Obwohl Russland rund 14 Mal mehr Einwohner 
hat, war unsere Warenausfuhr nach Russland im Jahr 2010 

mit 26,4 Milliarden Euro etwas niedriger als die Lieferungen in die Tschechische Republik. 
Langfristig hervorragende Geschäftsmöglichkeiten versprechen die ehrgeizigen Modernisie-
rungspläne der russischen Regierung. Sie will die Rohstofflastigkeit ihrer Wirtschaft verringern 
und die Exporte diversifizieren. Das besonders leistungsfähige Angebot unserer Unterneh-
men im Investitionsgüterbereich prädestiniert Deutschland für eine „Modernisierungspart-
nerschaft“ mit Russland.
Schwerpunkte der russischen Modernisierungsinitiative sind die Bereiche Energie, Telekom-
munikation, Infrastruktur, Medizintechnik und Pharmaindustrie. Erste Schritte sind getan. Mit 
Beteiligung der deutschen und russischen Regierung wurde 2009 die Russisch-Deutsche 
Energie-Agentur (rudea) zur Verbesserung der Energieeffizienz gegründet. Jüngstes Ergeb-
nis: Bei den Regierungsgesprächen Mitte Juli in Hannover vereinbarten deutsche und russi-
sche Unternehmen Pilotprojekte zur Netzmodernisierung und zur verstärkten Nutzung der 
Kraft-Wärme-Kopplung. Beim Innovationszentrum in Skolkowo, dem „Leuchtturmprojekt“ für 
Hochtechnologie in der Nähe von Moskau, engagieren sich auch deutsche Unternehmen. Der 
dringend notwendige Ausbau der Infrastruktur erhält mit den Olympischen Winterspielen in 
Sotschi 2014 und der Fußballweltmeisterschaft 2018 wichtige Impulse.
Große Chancen bietet Russland auch für deutsche Investoren. Das Privatisierungsprogramm 
der russischen Regierung, das auf Initiative von Präsident Dmitri Medwedew ausgeweitet wird, 
eröffnet ihnen neue Möglichkeiten für Direktinvestitionen. Die Maßnahmen der Regierung 
zu einer stärkeren Trennung von Staat und Wirtschaft, zur Korruptionsbekämpfung und zur 
Beschleunigung der Genehmigung von Investitionen verbessern ihre Rahmenbedingungen.
Es gibt aber auch neue Herausforderungen. So müssen Investoren in Russland vielfach den 
„local content“ ihrer Produkte erhöhen, wollen aber natürlich nicht auf deutsche Qualitäts-
standards verzichten. Auf dem russischen Markt wird zudem die Konkurrenz aus China immer 
stärker, das Deutschland als größten Handelspartner Russlands abgelöst hat.
Das Handelsblatt kommentierte kürzlich, in Deutschland fehle eine nachhaltige und aktive 
Politik zum Ausbau der Wirtschaftsbeziehungen mit Russland. Es forderte regelmäßige Exper-
tengremien zu allen Themen, bei denen es „klemme“. Man mag diese Kritik für überzogen 
halten. Der Ost-Ausschuss wird sich den Aufgaben und Chancen im Russlandgeschäft künftig 
aber noch intensiver widmen.

Dr. Bernhard Reutersberg
Foto: E.ON AG

Partnerschaft mit Russland:
Große Chancen – neue Herausforderungen

Dr. Bernhard Reutersberg
Mitglied des Vorstandes der E.ON AG
Sprecher des Arbeitskreises Russland im Präsidium 
des Ost-Ausschusses der Deutschen Wirtschaft
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